WEBINAR o
AECOC Estrategias en

ETQ'@&{ORMACIGN Marketplaces, aspectos
clave de unarelacion

comercial

Profundiza en los aspectos clave que determinaran la
relacién comercial con un Marketplace y conoce las
herramientas necesarias para hacerlo de forma

eficiente.
23 de octubre Online
Online
De 10:00h a 11:00h

Objetivos de esta Formacion
e Aprender a definir los aspectos clave que van a marcar nuestra relacion comercial con el

Marketplace: documentacién necesaria, politica de precios, gestion de ofertas, gestiéon
logistica, inversion en publicidad, etc
e Conocer herramientas que te ayudaran en la operativa diaria y que facilitaran la gestiéon de tu

negocio con el Marketplace.

Dirigido a

Cualquier profesional responsable de pymes que ya haya comenzado a vender en marketplaces y quiera conocer como
trabajar eficientemente y conseguir el maximo beneficio.

Compartiremos contigo
e Definir una estrategia para vender en Marketplaces

e Preparar lainformacion para poder trabajar con cualquier Marketplace
e Establecer una politica de precios y gestion de ofertas

e Subir mi catalogo

e Inversién en publicidad

e Logistica, tipos y funcién

e Gestion de larelacion con el Marketplace

Mas informacion: formacion@aecoc.es
Ronda General Mitre 10 - 08017 Barcelona - T. 93 252 39 00 - www.aecoc.es AE‘ o‘



Queremos escucharte

Durante el webinar abriremos un canal para preguntas a través de chat que responderemos a lo largo de la sesién, y
también te informaremos de los contactos adecuados en AECOC para las dudas que puedas tener durante la puesta en

marcha de tu proyecto.

Formadores AECOC

Fernando Medina
Kam E-Commerce &

‘ ’ Marketplaces
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